o
‘&:@ 5 MEDICUS 5 D VA oo
GROUP

SklepMedicus.pl — case study z dziatan w ramach Google Ads

Firma sprzedajgca sprzet rehabilitacyjny. Prowadzony jest zaréwno sklep internetowy, jak i lokalny. Wyzwaniem
byto sprostanie obu typom konkurencji, poniewaz celem poza sprzedazg online, byto takze zwiekszenie
obrotéw offline w sklepie. Wspétprace z klientem zaczeliSmy od rozpoznania konkurencji oraz ustalenia
poczatkowej strategii dziatan. Wczes$niej klient nie korzystat z tej formy reklamy, wiec zatozyliSmy konto Google
Ads i dokonaliSmy podstawowej konfiguraciji.

Kompleksowa obstuga: Wykonane dziatania:

e Analiza rentownosci e Analizairozpoznanie konkurencji lokalnej.
Regularne kontrole wydatkow i fraz, e Opracowanie stéw kluczowych i reklam we
na ktore wyswietlajg sie reklamy, pozwolity wspbélpracy z klientem.
zidentyfikowa¢ najbardziej rentowne kategorie i e Opracowanie struktury konta — przygotowanie
zwiekszy¢ liczbe transakcji kampanii lokalnych, ktére p6zniej zostaty
w sklepie. Na przestrzeni roku wzrost ten wykorzystane do budowy kampanii
wyniost 345%. ogélnopolskich.

o Stata optymalizacja stéw kluczowych.

e Wspotdziatanie z SEO e Opracowanie propozycji kampanii

Dzieki wspétpracy z naszym dziatem SEO zagranicznych.

i kompleksowemu podejsciu do optymalizacji
strony, wzrost ilosci sesji i transakcji w sklepie
byt jeszcze wiekszy.

e Reklama lokalna i ogélnopolska
Dziatania zaczeliSmy od kampanii lokalne;j 232%
i skupilismy sie na jej optymalizacji. Osiggniecie wigcej adston
bardzo dobrych wynikéw pozwolito nam po p6t
roku rozszerzy¢ zasieg dziatan do catej Polski.

268%

e Optymalizacja CPA nowych
Niska marza wymusita na nas optymalizacje uzytkownikow

kosztu pozyskania klienta. Osiggnelismy to +289%
miedzy innymi przez obnizenie $r. CPC o 15% rrrratrey

optymalizacja

-5%

wsp. odrzucen

Chcesz powierzyé nam kampani¢ Google Ads?
Skontaktuj sie z nami!
kontakt@devagroup.pl lub 800-880-991
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