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Case study — optymalizacja kampanii Google Ads

Jednym z naszych klientéw jest firma Artyferia, marketplace, na ktérym swoje rekodzieto mogg sprzedawac
tworcy zajmujacy sie wytwarzaniem recznie robionych produktéw. Na platformie znalez¢ mozna kilka tysiecy
produktéw z kilku kategorii. Naszym zadaniem byto przygotowanie kampanii Google Ads oraz jej optymalizacja.
Celem — osiggniecie jak najlepszych wynikéw finansowych.

Wykonane dziatania:

Przygotowanie kampanii

Poniewaz strona byta nowa, bez
zadnej historii i bez znajomosci wsrod
uzytkownikéw, postanowilismy
przetestowac kazda z kategorii.
Powstaty dla nich kampanie PLA oraz
search. Dla poszczegodlnych butikow
powstaty kampanie w wyszukiwarce.
Réwnolegle przygotowane zostaty
kampanie remarketingowe.

Testowanie rozwigzan

W ramach testowania nowych
rozwigzan dostepnych w Google
przygotowalismy dla kazdej kategorii
inteligentne kampanie produktowe.

Rozwdj i stabilizacja kampanii
Po testach do statej optymalizacji
wybralismy tylko kampanie dobrze
prosperujgce, gtdwnie Smart.

Machine Learning

W kampaniach zostaty uruchomione
automaty, ktére dzieki uczeniu
maszynowemu zwiekszajg ilos¢
najwazniejszych konwersiji.

Staty wzrost ROAS:

Ciaggte pojawianie sie setek nowych produktéw komplikuje
optymalizacje na poziomie produktu. W trakcie testéw rozwigzan
Machine Learning okazato sie, ze kampanie Smart w przypadku
Artyferii sprawdzajg sie bardzo dobrze. Im dtuzej kampanie sie
uczg, tym bardziej zadowalajgce efekty przynosza.

Zmiana skutecznosci kampanii w trakcie jej optymalizaciji:
- ROAS
- % kosztow kampanii w stosunku do przychodow

- ROAS ~ = %kosztowvsprzychod ~

65%

spadek kosztu

konwersji

150%

wzrost przychodu

optymalizacja

Chcesz skorzystaé z ustug optymalizacji kampanii Google
Ads? Skontaktuj sie z nami!
kontakt@devagroup.pl lub 800-880-991
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