BASPOL D VA s

WszystkoDoBasenow.pl - Case Study z dzialan w ramach Google Ads

Firma Baspol od ponad 30 lat zajmuje sie sprzedazg akcesoridéw i sprzetu do basenéw. Dziatania dla klienta
prowadzimy juz od 2016 roku. Wysoka jakos¢ wspotpracy z klientem zostata potwierdzona pisemnymi
referencjami.

Po analizie dotychczasowego konta Google Ads i rozpoznaniu wsréd konkurencji opracowalismy propozycije
zmian i rozbudowy kampanii. Najwiekszym wyzwaniem byta optymalizacja kampanii zaréwno pod produkty z
wiekszg jak i mniejsza marzg oraz wtasciwy podziat budzetu kampanii.

Kompleksowa obstuga: Wykonane dziatania:

e Duzy potencjat kampanii PLA
Odpowiednia struktura konta oraz
optymalizacja budzetéw pozwolity na
stopniowe zwigkszanie zasiegu kampanii
produktowych. Udziat reklam produktowych
w wyswietleniach w sieci wyszukiwania
wzrést o 80%.

Opracowanie struktury konta

Optymalizacja stéw kluczowych i reklam

Kontrolowanie stawek i budzetéw

Wprowadzenie optymalizacji kampanii pod

konwersje

o Scista wspolpraca z klientem odnosnie
reklamowanego asortymentu i komunikowania
promocji

e Wprowadzenie kampanii brandowej oraz DSA

e Ograniczony budzet
Poczatkowy budzet miesieczny byt zbyt
maty w stosunku do potencjatu kampanii,
wiec zalezato nam na optymalizaciji
kosztow. W efekcie udato obnizyc¢ sie
$r. CPC na koncie o prawie 40%! Efekty prowadzenia kampanii Ads:

e Roézne typy kampanii
Na koncie dziatajg rézne rodzaje kampanii
— Search, PLA i Remarketing, ktére
uzupetniajg sie wzajemnie i pozwalajg 64%
zmaksymalizowac przychdd. wiecej Klikniec

e Wykorzystanie Google Analytics
Do uzyskania kompleksowej analizy o
taczyliSmy dane Ads i Analytics. 286 %

wzrost liczby transakcji

0 39%

zmniejszony CPC

optymalizacja

255 %

wzrost przychoddéw

Chcesz powierzy¢ nam kampanie Google Ads?
Skontaktuj sie z nami!
kontakt@devagroup.pl lub 800-880-991
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