
 

 
 

 
 

Chcesz powierzyć nam kampanię Google Ads? 

Skontaktuj się z nami! 

kontakt@devagroup.pl lub 800-880-991 

 
 

 
 

 

  

Bobrowa Dolina – case study z działań w ramach Google Ads 

Bobrowa Dolina oferuje odpoczynek w pięknym hotelu nieopodal Białegostoku, a także inne usługi jak np. 
wynajem sali konferencyjnej, organizacje wesel, wyjazdów integracyjnych lub kuligów w okresie zimowym. 
Podstawowa kampania Google Ads kierowana na Polskę działa nieprzerwanie od 2016 roku.  
 
Kolejne kampanie promujące usługi klienta na Białorusi, Rosji oraz Ukrainie zostały wprowadzone w 2018 roku 
jako dodatkowe wsparcie.   

Kompleksowa obsługa: 
 

• Konwersje w przypadku kampanii 
zagranicznych  
 
Kampanie uzyskiwały zarówno makro 
konwersje (wysłanie formularza, 
próba kontaktu poprzez kliknięcie w 
dane kontaktowe), jak i mikro 
konwersje (wejście na stronę 
kontaktu). 
 

• Po około 3 pierwszych miesiącach 
trwania kampanii zagranicznych 
zarejestrowaliśmy o około 60% więcej 
realizacji celów, biorąc pod uwagę 
lokalizację: Białoruś, Ukrainę, Rosję. 

 

• Ruch i CPC  
Porównując okres po wprowadzeniu 
kampanii zagranicznych z 
adekwatnym poprzednim okresem, 
rejestrujemy CPC o około 29% niższe 
oraz o około 84% więcej sesji przy 
wzroście budżetu o około 31%.  

 
 

Wykonane działania: 

 
• Stworzenie struktury kampanii zagranicznej zawierającej 

słowa kluczowe i reklamy w adekwatnym języku oraz 
przygotowanie odpowiednio dopasowanej i przetłumaczonej 
wersji strony. 

• Optymalizacja kampanii oraz dobranie odpowiednich 
stawek i strategii ustalania stawek na tych rynkach. 

• Wybranie i mierzenie odpowiednich konwersji (priorytet dla 
klienta to kontakt z firmą (wysłanie formularza, kliknięcia w 
dane kontaktowe).  
 

 
 

 
 
 


